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В статье изучены особенности рынка сельскохозяйственной продукции, рас
смотрены правовые формы сбыта сельскохозяйственной продукции. Рассмотрены 
виды договоров, которые действуют на аграрном рынке, а также нормативно 
правовые акты, которые необходимы для юридически правильного оформления со
вершаемых сделок и защиты прав товаропроизводителей и потребителей.

Рынок всегда выступает регулятором объемов производства и ассортимен
та продукции. Он информирует сельскохозяйственного товаропроизводителя о
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спросе на ту или иную продукцию и об объемах его предложения со стороны 
других товаропроизводителей. Получив эту информацию, товаропроизводи
тель определяет объемы производства, ассортимент и место сбыта продукции. 
Именно благодаря рынку устанавливается близкое к оптимальному соотноше
ние между спросом на продукцию и предложением.

Рынок сельскохозяйственной продукции имеет некоторые особенности по 
сравнению с другими рынками:

Объем предложения сельскохозяйственной продукции зависит от природно
климатических условий. В силу этого товаропроизводитель должен иметь как 
минимум три программы действий: на случай благоприятных погодных ус
ловий, на случай неблагоприятных погодных условий и на случай стихийных 
бедствий.

Большие объемы сельскохозяйственной продукции имеют непродолжи
тельные сроки хранения, поэтому требуется четкая организация маркетинга.

Для реализации сельскохозяйственной продукции имеется целый ряд ка
налов сбыта: предприятия коммерческой торговли и общественного питания, 
рынок прямого спроса, перерабатывающие предприятия, потребкооперация, 
организации государственного заказа, фирменная торговля и др.

Проводимая в Беларуси аграрная реформа предполагает распространение 
новых форм и методов сбыта сельскохозяйственной продукции. Появляются 
новые каналы реализации продукции: контрактация сырья и свежих продук
тов, реализация продукции в рамках интеграционных связей, биржевая торгов
ля, аукционы.

С точки зрения правового регулирования, договорные отношения характе
ризуются тем, что они регламентируются специальными нормативными акта
ми, учитывающими специфику сельскохозяйственного производства. Эти акты 
принимаются в централизованном порядке и регулируют почти весь обшир
ный комплекс вопросов связанных с заключением и исполнением договоров.

В Республике Беларусь договоры отдельных видов регулируются норма
ми Гражданского кодекса, законами Республики Беларусь о соответствующих 
договорах, а также иными нормативными актами. Например, договор постав
ки для государственных нужд регулируется Законом Республики Беларусь от 
24 ноября 1993 года «О поставках товаров для государственных нужд» и ст. 495 
Гражданского кодекса Республики Беларусь. Реализуя сельскохозяйственную 
продукцию, товаропроизводители должны соблюдать нормы Закона Республи
ки Беларусь «О защите прав потребителей», «О сертификации продукции ра
бот и услуг», направленные на защиту рынка от некачественной продукции и 
на охрану жизни и здоровья граждан.

Большое количество нормативных актов направлено на осуществление 
мер по обеспечению расчетов за сельскохозяйственную продукцию и продо
вольствие, нормализацию расчетов между предприятиями.
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Правовым средством, которое приводит в движение статические отноше
ния собственности с целью обмена результатами производства товаров для из
влечения прибыли, создаваемой в процессе производства, является договор [5, 
с. 3]. Установлено приоритетное значение договора как основного правового 
и экономического документа, регулирующего взаимоотношения сельскохозяй
ственных и других товаропроизводителей. Свобода договоров, как основопо
лагающего принципа договорного права, закреплена законодательно.

Основным договором при реализации сельскохозяйственной продукции 
является договор контрактации. Данный договор был разработан с учётов осо
бенностей сельскохозяйственного производства и является основной формой 
продаж государству сельскохозяйственной продукции. Применение договора 
контракции получило закрепление в нормативных актах. Основное содержа
ние договора контракции, согласно ст. 505 Гражданского кодекса Республики 
Беларусь, в том, что производитель сельскохозяйственной продукции обязует
ся передать выращенную им сельскохозяйственную продукцию лицу, осущест
вляющему закупки такой продукции для переработки или продажи.

Сельхозпредприятия как производители сельскохозяйственной продук
ции могут заключать договоры контракции с любыми заготовителями. Но 
появляется необходимость разработки положения о порядке заключения и ис
полнения договоров контракции сельскохозяйственной продукции, правил при
емки-сдачи отдельных видов сельскохозяйственной продукции, типовых форм 
договоров, что позволит обеспечить их надлежащее правовое регулирование.

Кроме договоров контракции для всех товаропроизводителей сельскохо
зяйственной продукции Законом Республики Беларусь от 24 ноября 1993 года 
«О поставках товаров для государственных нужд» установлены единые прин
ципы реализации продукции в государственные учреждения.

В соответствии с Законом Республики Беларусь «О поставках товаров для 
государственных нужд» в качестве мер стимулирования поставщиков товаров 
для государственных нужд применяются: льготы по налогам, льготные креди
ты, целевые дотации и субсидии, приоритетное обеспечение централизованно 
регулируемыми материальными ресурсами, другие льготы [4, с. 9]. Нужды го
сударства в сельскохозяйственной продукции всегда регулировались особым 
законодательством, что обуславливается особой значимостью этих отношений. 
В Гражданском кодексе Республики Беларусь поставка товаров для государ
ственных нужд урегулирована ст. 495.

Предприятия сельского хозяйства, как правило, свободны в выборе ка
налов реализации своей продукции. Но имеются проблемы с заключением, 
оформлением и исполнением договоров, обладающих специфическими осо
бенностями. Если для примера взять торговлю зерном, то она требует разра
ботки комплекса определенных правил торговли зерном и продуктами, кото
рые получают при переработке зерна. В современных условиях необходимо
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активизировать биржевую торговлю. Ее деятельность следует направить на 
развитие форвардной и фьючерсной торговли.

В соответствии с Законом Республики Беларусь от 13 марта 1992 года 
«О товарных биржах», субъекты хозяйствования могут совершать бирже
вые сделки с товаром, который есть в наличии или появится в будущем. К 
биржевым сделкам также относятся форвардные, фьючерсные и опционные 
сделки.

Как правило, форвардные сделки заключаются при наличии реального 
товара, только с отсрочкой его поставки, а фьючерсные сделки предполагают 
уплату денег за товар, через определенный срок после заключения сделки по 
цене, установленной в контракте. Фьючерсный контракт -  это твердое обяза
тельство сторон на куплю-продажу [2, с. 122]. Фьючерсные рынки имеют боль
шую популярность в зарубежных странах.

В последнее время широко практикуется продажа сельскохозяйствен
ной продукции на аукционах, но это, как правило, в странах Европейского 
союза.

Нормативно правовыми актами, которые были рассмотрены в статье, не
возможно исчерпать правовые формы сбыта сельскохозяйственной продук
ции. Понятно то, что без повышения юридической грамотности руководите
лей сельхозпредприятий, обеспечения юридически грамотными сотрудниками 
сельское хозяйство, не может быть реализована программа аграрных преоб
разований, насыщение рынка качественной сельхозпродукцией, а также обе
спечение продовольственной безопасности страны.
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